ARTISANS DU BATIMENT

ARTISANS, SAVEZ-VOUS
SUR QUELS CHANTIERS
VOUS GAGNEZ OU PERDEZ
DE L'ARGENT ?

ETES-VOUS SURS DE FACTURER AU
BON TAUX HORAIRE ?
CONNAISSEZ-VOUS LE COUT REEL
DE VOS HEURES FACTUREES, DE VOS
METRES CARRES VENDUS ?

LA MAiTRISE DES COUTS DE REVIENT EST LA BASE DE LA GESTION D’UNE ENTREPRISE
DU BATIMENT.

Elle vous permet de fixer des prix de vente justes et equitables par rapport au niveau de
rentabilite que vous souhaitez atteindre. Vos clients disposent de prestations tarifaires
adaptees a leurs besoins ; vous vous demarquez de vos concurrents.

D’autre part, vous investissez, embauchez...

Quels sont les impacts sur votre rentabilité et votre remunération

CETTE ETUDE VOUS APPORTE TOUTES LES REPONSES.

& Elle consiste a determiner le colut de revient de chaque unitée d’'ceuvre (heure,
/ m?, chantier...) et d’extrapoler son prix de vente pour atteindre les resultats
N/ que vous envisagez.

NOUS VOUS AIDONS A DETERMINER
VOS PRIX DE VENTE OPTIMUMS

POUR AMELIORER VOTRE RENTABILITE.




LE CONTENU DE NOTRE MISSION

ANALYSE DES ETATS
DE SYNTHESE PAR CENTRE

PARAMETRAGE DE L'ETUDE

1. Choix des centres analytiques (activites, sites, 1. Resultat analytique,

chantier...) ou analyse globale de I'entreprise, 2. Seuil de rentabilite

2. Repartition des charges et produits d’exploita-

. o 3. Point mort.
tion : ventilation par centre et par nature,

3. Analyse des charges de personnel :
masse salariale, taux de productivite,
heures facturables.

CALCUL ET RESTITUTION AVANTAGES

1. Choix des unités d’ceuvre (heures, m2, chan- UNE ANALYSE DETAILLEE
tier...), PAR CENTRE ANALYTIQUE,

2. Calcul des couts de revient, R ,

S BRI s [ B i, UN COUT DE ,REVIENT PRECIS PAR CENTRE

L — e ET PAR UNITE D'CEUVRE,

4. Ameliorations et objectifs chiffres

5. Mise a disposition d’'une appli pour suivre vos- DES PRIX DE VENTE APAPTES POUR ATTEINDRE
devis et vos factures VOS OBJECTIFS DE RESULTAT.

« Grace a cette étude., jesais '
désormais a quel prtx’valortser
mes heures de main d’ceuvre

et maitrise bien mieux la.
rentabilité de mes chantiers. »

Philippe D., artisan carreleur.

CONDITIONS GENERALES DE VENTE VOTRE CONTACT

QUALITE, PRECISION, RESTITUTION
sous 48H00.



